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LA CONCENTRACION DE CAPITALES EN
MEXICO

1. En México la politica gubernamental ha propen-
dido en algunos casos directa o idirectamente a la
concentracion monopolica. Las empresas estatales
por otra parte, ocupan un rol destacado en los secto-
res econoémicos en que desarrollan su actividad, dis-
frutando en muchos casos de monopolio absoluto por
disposiciones constitucionales, legales o por situacio-
nes de hecho. (1),

1.1. En relacion a la politica econémica, a titulo me-
ramente ejemplificativo, se puede recordar que en el
sector financiero el Estado habia impulsado hasta
1982, la concentracion en el sector: 1) no autorizando
el establecimiento de nuevos bancos, 2) promoviendo
la fusién de empresas a través de la multibanca y 3)
concertando precios mediante el establecimiento de
tasas maximas de interés por el Banco Central.

Similar actitud se advierte en la politica tributaria al
no obligar a la globalizacion de los ingresos para apli-
car el impuesto a los ingresos de las personas fisicas,
no considerar los ingresos globales de las unidades
economicas (holding) y establecer tarifas en el im-
puesto sobre la renta que, por ser pagadas en su tasa
maxima por la mayoria de las empresas, son ya pro-
porcionales y no progresivas y, en consecuencia, no
presionan hacia la diversificacion empresarial.

1.2. También la tendencia a disenar la politica eco-
ndémica como si se tratara de un mercado de compe-
tencia perfecta y a elaborar instrumentos juridicos en
consecuencia, propenden la concentracion monopoélica
por la logica expansién de los grupos mas poderosos.
Destacan en este sentido la sustitucion de prohibicio-
nes, por aranceles en comercio exterior y la tendencia
favorable en la politica gubernamental respecto a la
incorporacién al GATT.

2. LA ESTRUCTURA EMPRESARIAL:

El analisis de las principales empresas mexicanas,
aquellas que por el volumen de su capital y ventas tie-
nen una incidencia relevante en el comportamiento
de las principales variantes del mercado, puede resul-
tar ilustrativo de ciertos criterios que necesariamente
se deberan tener en cuenta en el analisis juridico. Es-
tos estudios relativos a la concentracion y centraliza-
cién de capitales, asi como los datos estadisticos de-
rivados de los mismos, solo se deben considerar co-
mo indicadores de tendencias o como representati-
vos de panoramas mas 0 menos precisos; en efecto,
las estadisticas privadas o del sector publico se ba-
san generalmente en encuestas que se basan en la
informacion suministrada por los ejecutivos de las
empresas o en las manifestaciones realizadas por los
mismos en documentacion presentada al gobierno
(censos econémicos, declaracion de impuestos). Es
conveniente en consecuencia destacan que esas ma-
nifestaciones no siempre son veraces y, ademas, que
a través de las mismas es muy dificil establecer todas
las relaciones interempresariales. Ademas, las com-
paraciones de comportamientos en afos diversos de-
be relativizarse también¥or cuanto generalmente las
metodologias y los universos encuestados han sido
distintos. ().

2.1. LAS EMPRESAS PARAESTATALES: Atien-
den a objetivos estratégicos del desarrollo del pais,
en muchos casos con caracter de monopolio, con
una inversion muy fuerte de capital y con un compor-
tamiento a veces erratico, precisamente por estar su-
jetas a decisiones politicas. Las mas importantes, en
consecuencia, son lideres en su linea de produccion
0 comercializacion y se encuentran entre las prime-
ras. Destaca por supuesto Petréleos Mexicanos (PE-



MEX), organismo descentralizado que factura diez ve-
ces mas (1000%) que la empresa que le sigue en or-
den de importancia.

De las diez empresas mas grandes de México, cin-
€O son paraestatales; ocupan los cuatro primeros lu-
garesy las tres primeras son de capital estatal 100%.
En un grupo mas amplio, las veinte mayores, ocho
son de capital paraestatal. Sin embargo, si ampliamos
el nimero de grandes empresas en estudio, vemos
que la incidencia de las de capital estatal disminuye
considerablemente: En el grupo de las primeras cien,
solo diecisiete tienen mayoria de capital gubernamen-
tal.

En el afio de 1975, las empresas publicas que desa-
rrollaban sus actividades en la industria extractiva y
de transformacion —petroleo, petroquimica basica y
energia eléctrica, representaban el 0.31% del total
de las empresas censadas, pero ocupaban el 14.7 %
del personal, su retribucion era muy elevada pues pa-
gaban el 27.0% de los sueldos .

2.2. Las empresas con inversion extranjera re-
presentan otro de los grupos importantes en la estruc-
tura empresarial dominante en México; cuatro de las
diez primeras son transnacionales con mayoria de ca-
pital externo (100%) y una quinta integra un tercio de
su capital aproximadamente con inversién extranjera.
Es asi que en las diez empresas con mayor factura-
cion de México, no hay ninguna que se integre en un
100% con capital privado nacional.

Si analizamos el segundo grupo, el de las veinte ma-
yores empresas, solo cinco son de capital extranjero
mayoritario, sin embargo, este nimero se eleva a
nueve si consideramos aquellas empresas que tienen
una cuota importante de capital externo (mas de
30%).

Veintitres de las primeras cien empresas son de
capital transnacional, nimero que aumenta a cuaren-
ta y cuatro si contemplamos aquellas en las cuales el
capital extranjero es minotario pero significativo. Las
cuatro empresas multinacionales mas importantes y
qgue se integran en el grupo de las diez empresas de
mayor facturacion en el afio de 1984, pertenecen a la
rama automotriz y en un 100% de capital extranjero.

2.3 Las empresas privadas de capital nacional
estan representadas con una sola unidad entre las
diez primeras y son siete entre las veinte de mayor
facturacion; sin embargo, pasan a tener una repre-
sentacion significativa entre las primeras cien, con
sesenta. Este numero se reduce sensiblemente si to-
mamos en cuenta solo las empresas de capital nacio-
nal privado exclusivo, o en las cuales el capital exter-
no no sea significativo; no hay ninguna de tales carac-
teristicas entre las diez primeras; solo tres entre las
veinte mayores y treinta y nueve entre las cien que re-
gistran mayor facturacion.

Sin embargo, entre las empresas del sector privado
con mayoria de capital estatal, un numero significati-
vo de las mayores se encuentra organizada alrededor
de ‘“‘holdings’’ o empresas controladoras, tendencia
que se comenzo a verificar en parte alrededor de los
grandes bancos antes de la nacionalizacion de las
instituciones de crédito, pero se sostiene como ten-
dencia con posterioridad a la misma en 1982.

En una encuesta realizada en 1984, en relacion a
resultados de 1983, los grupos empresariales descri-
tos destacan como los mas importantes y dinamicos,
cinco participaban entre las diez primeras empresas
—desplazando, asi considerados, a empresas trans-
nacionales—, siete entre las primeras veinte y veinte
entre las primeras cincuenta empresas.

2.4. La Concentracion como Proceso en el Sec-
tor Industrial Manufacturero. Las Mayores Empre-
sas. Se han realizado estudios estadisticos compara-
tivos del periodo 1973-1978, relacionando el valor
bruto de la produccion con las ventas de las 50 y 200
mayores empresas. Un buen elemento que destaca
en esta muestra es la sustancial diferencia de tamano
entre el primer grupo, que en 1973 facturaban el
10.8% del valor bruto de la produccién y en 1978 el
14.4% respecto a las 200 mayores (incluyendo las
primeras 50) que representaban en 1973 el 14.8% vy
en 1978 el 20.4% (),

Esta produccion de un pequefio grupo (50) respec-
to del resto se explica en parte, como ya fue expues-
to, por la presencia de los grandes monopolios estata-
les, y de las grandes corporaciones con inversiones
extranjeras por otra. Si bien en México el estudio de
las corporaciones gigantes con inversion extranjera
se debe completar con la existencia de los grupos
empresariales (agrupados a veces en holdings) que
se asocia habitualmente a los capitales externos.

Se puede apreciar sin embargo, que el proceso de
agudizacion de la concentracion muestra un mayor
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dinamismo en el grado de las primeras 200. En este
breve lapso el total del sector incremento el valor de
la produccién en 237. 8% las primeras 50 empresas
aumentaron su facturacién en 350.5% vy las primeras
200 en 364.8% ©

3.— POLITICAS GENERALES

3.1 EL CONTROL MONOPOLICO DEL MERCADO:
Que una o mas unidades de produccion puedan con-
trolar las relaciones basicas respecto a la produccion
y transacciones de determinados productos genera
una de las principales contradicciones en la politica
economica capitalista.

La concentracion y centralizacion en la produccion
y distribuciéon de una mercancia es una tendencia na-

tural en un mercado de libre concurrencia, concen-

tracion y centralizacion que eliminan bases materia-
les que sustentan ese mercado como es la atomiza-
cion de oferentes v demandantes.

El caracter natural de la monopolizacion, resultado
no siempre buscado por la empresa beneficiada, ge-
nera importantes peculiaridades en la legislacion eco-
némica y en especial en la penal econdmica.

3.2 SITUACIONES DE MONOPOLIO. El mercado
monopolico en strictu sensu, basado en un oferente
(monopolio) o un demandante (monopsomio) no es la
situacion habitual en el sector privado —con excep-
ciones destacadas como es el de tecnologia—; y la
concentracion en un numero reducido de oferentes
(oligopolio) o demandantes (ologopsomio) obliga a de-
finir ciertos criterios arbritarios y objetivos. General-
mente el legislador no recurre a cuantificaciones es-
tadisticas sino a la posibilidad que tienen las unidades
de produccién y comercializacion de incidir en forma
determinante en el compartimiento del mercado (po-
sicion dominante).

Los sistemas juridicos suelen definir por una parte
la existencia objetiva del monopolio o de la posicion
dominante, y por otra la utilizacion de esta situacion
de privilegio para obtener un lucro excesivo e ilegiti-
mo (abuso de posicion dominante), asi como las ac-
ciones orientadas a lograr esa posicion dominante
—dificultando la entrada al mercado de otras unida-
des de produccion, y/o desplazando a las existentes.

4.— FUNCION DE LA CONCURRENCIA: La accion
empresarial de concurrir y competir en el mercado,
en condiciones libres y leales, cumple una funcion de
sustancial importancia en la teoria liberal en tanto
posibilita la autoplanificacion de un sistema producti-
vo extremadamente complejo —mano invisible— a
través de la determinacion equitativa de los precios y
de las ganancias, facilitando una asignacion justa de
ingreso a los factores productivos; )y es factor de-
terminante —segun Marx— en la tendencia a la pere-
cuacion de la tasa de ganancia que se verifica en el
proceso de transformacion de los valores en precio y
de la plusvalia en ganancia (7). Corrientes politicas y
economicas posteriores han relativizado en mayor o
menor medida este significado de la concurrencia pe-
ro siempre a partir del reconocimiento expreso de su
funcién sustantiva.

En relacion al campo juridico, la tematica primera
gira alrededor de la convenciencia de legislar respec-
to a los condicionantes o prerrequisitos que garantiza-
rian la posibilidad de la concurrencia. En especial se
debate el tema vinculado a la estructura del mercado
() hasta donde corresponde al Estado liberal estable-
cer normas que afectan una tendencia natural de la
economia capitalista (9, |a jerarquia de las normas re-
lativas al punto en consideracion, y no solo si corres-
ponde a la érbita constitucional, sino tambien si es
conveniente sélo la regulacion administrativa y/o
tambien la represion penal (1),



5. EL CAPITULO ECONOMICO DE LA
CONSTITUCION

La relevancia adquirida por la intervencion del Es-
tado en la actividad econémica ha motivado que las
constituciones modernas, o modificaciones de las an-
tiguas, incluyan disposiciones especificas al respec-
to, resultando habitual la denominacién de capitulo
econdmico de la carta magna o constitucion econo-
mica a la sistematizacion de esta disposiciones; lo
que llevaria a pensar, inclusive en un derecho consti-
tucional econémico (1),

Una primera observacion necesaria es distinguir
los aspectos intervencionistas del Estado en materia
Econdémica y las disposiciones econémicas en gene-
ral, tarea que no promete éxitos faciles ni inmediatos.
Aun en el caso de restringir esta seleccion a las dis-
posiciones pura y expresamente vinculadas al régi-
men econémico —excluyendo el laboral y el agrario,
por ejemplo— el tema seria muy amplio. Otra no me-
nos importante, ya vinculada a la técnica juridica, es
diferenciar las normas de organizacion econdémica
que responden a un consenso social no partidista de
las correspondientes a proyectos partidarios coyuntu-
rales.

La dispersion de las normas vinculadas a las re-
laciones de produccion basica y la intervencion del
Estado en la economia se pueden ver en la nueva
constitucion esparnola (1978); en la Constitucion
Politica de los Estados Unidos Mexicanos en los ar-
ticulos 6, 9, 123, 131 por una parte y del 25 al 28 in-
clusive por la otra. Respecto a la definicién de una
politica econdmica precisa o neutralidad del Esta-
do —y de la carta magna—, ver el debate respecto
a la interpretacion del art. 14 de la Constitucion de
la Republica Federal de Alemania en Stein(1?

La reforma constitucional de 1982 en México pro-
dujo una cierta innovacion en la idea en discusion so-
bre la neutralidad de la carta magna en los aspectos
teodrico-ideolégicos de los proyectos politico-econémi-
co de un pais, al establecer en el articulo 26 que
““...Los fines del proyecto nacional contenidos en esta
Constitucion determinaran los objetivos de la planea-
cién...”’, sin precisar que entiende por proyecto na-
cional.

6.— Concurrencia y Sistema Politico

La identificacion del liberalismo econdmico con las
ideas democraticas parecia propio del siglo XIX, has-
ta el renacimiento de esquemas de politica econémi-
ca basados en la dictadura del mercado, en especial
a través de idedlogos galardonados con reconoci-
miento (y premios) gubernamental de paises desarro-
llados y de importantes sectores académicos. Un pro-
grama de defensa de la economia de mercado que

puede llevar a la violencia como ultimo instrumento
necesario para la defensa de las libertades pareciera
ser la propuesta ultima de quienes ademas del desa-
rrollo tedrico han logrado una profunda penetracion
en las grandes potencias capitalistas. Como ejemplifi-
cacion de esta propuesta me limitaré a transcribir un
resumen de sus ideas, y la correspondiente contesta-
cion, realizadas por Prebisch:

““...Ante todo, me parece que en el transfondo de es-
tas ideas, como en el caso anterior, se encuentra el
concepto fundamental de las teorias neoclasicas. Re-
cuerden ustedes que, segun este concepto, cuando
rige plenamente la libre competencia, los ingresos de
los individuos tienden a igualarse con su respectiva
aportacion al proceso productivo. Tal es la ética sub-
yacente en el razonamiento neoclasico. Una ética
que, por cierto, dista mucho de cumplirse en la reali-
dad.

Dado este concepto, toda restriccion a la libre
competencia es arbritaria, porque viola ese principic
de equidad distributiva, si se me permite emplear mis
propias expresiones. Como tambien sera arbritaria to-
da intervension del Estado que transfiera ingresos de
unos grupos sociales a otros, violando tambien las le-
yes del mercado. No hay que perturbar en forma algu-
na su papel de supremo regulador de la economia.

Como aparentemente estamos de acuerdo, prose-
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guiré mi interpretacion, si ustedes no se oponen. De
lo que acabo de expresar se desprenden conclusio-
nes muy importantes. Es necesario que la Constitu-
cion limite el poder de las asambleas legislativas y
también el poder de las mayorias, para evitar aquellas
violaciones.

‘“Hace mas de treinta afios demostramos la false-
dad de aquel pretérito esquema de division interna-
cional del trabajo, al que ahora, con la prédica neocléa-
sica, se recomienda volver. Y en nombre de la liber-
tad economica se justifica el sacrificio de la libertad
politica.

iComprenda Milton Friedman! jCompréndalo tam-
bien Friedrich von Hayek! Un proceso genuino de de-
mocratizacion se estaba abriendo paso en nuestra
América Latina, con grandes dificultades y frecuentes
retrasos. Pero su incompatibilidad con el régimen de
acumulacion y distribucion del ingreso conduce hacia
la crisis del sistema. Y la crisis lleva a interrumpir el
proceso, a suprimir la libertad politica; condiciones
propicias para promover el juego irrestricto de las le-
yes del mercado. Tremenda paradoja la de ustedes.
Exaltan la libertad politica y los derechos individuales.

¢Pero no advierten que en estas tierras periféricas la
prédica de ustedes s6lo puede fructificar suprimiendo
esa libertad y violando esos derechos?

Tremenda paradoja y tremenda responsabilidad
historica. Porque, ademas de perpetuar y agravar las
desigualdades sociales, las ideologias que ustedes
predican conspiran flagrantemente contra el ineludi-
ble empefio de llegar a nuevas formas de entendi-
miento y articulacion entre el Norte y el Sur. jIncon-
mes%e)able es el mal que con su dogma estan hacien-
do! (13),

7. CONCURRENCIA Y CONSTITUCION.

Las disposiciones constitucionales respecto a la
concurrencia, son generalmente indirectas y en mu-
chos casos se limitan a la posibilidad de participacion
del estado en ciertas actividades con exclusividad
monopolica. La Constitucion Argentina (afio 1853) es-
tablece principios basicos netamente liberales, con-
templa el derecho de patente expresamente como de-
recho de propiedad y establece en consecuencia las
bases del posible control monopdlico en la produc-
cion. Comercializaciéon de productos derivados de in-
novaciones tecnolégicas patentadas. La Constitucion
mexicana, por el contrario, no hace mencion al de-
recho de propiedad al regular las patentes, y prohibe
expresamente a los monopolios, estableciendo un es-
quema relativamente preciso de actividades reserva-
das al estado, a los particulares y,"de estas, cuales
pueden ser abordadas por extranjeros o sociedades
con inversion extranjera.

8. RESTRICCIONES A LA CONCURRENCIA EN EL
COMERCIO INTERNACIONAL

Las argumentaciones ideolégicas que presionan
un régimen juridico antimonopolico en el orden inter-
no son generalmente permisivas cuando los acuerdos
colusivos interempresariales se orientan a lograr el
control monopdélico de mercados externos. Los reque-
rimientos de una libre y leal concurrencia se limitan al
mercado-estado, al estado-nacion, fuera de él las
politicas mercantiles se mide exclusivamente por sus
resultados. Es por ello que se aceptan asi en casi to-
dos los paises los monopolios y acuerdos empresaria-
les para exportacién y, como contrapartida, se per-
fecciona la legislacion anti-dumping.

Este criterio, favorable a los paises desarrollados
en su relacion con los de menor desarrollo, tambien
es adoptado por estos ultimos. Las politicas antidum-
ping en los paises en desarrollo se orientan general-
mente, sin embargo, a la posible competencia con
otros paises de similar nivel de desarrollo; destaca en
este sentido la legislacion argentina, brasilefia y chile-
na, asi como la inexistencia de normas similares en



México que, como contrapartida, sufre frecuente-
mente la presion de las normas antidumping de EE.
Uu.

Mexico, sin embargo, tambien contemla como ex-
cepcion expresa a la prohibicién constitucional de los
monopolios, un tipo de cartel de exportacién (14), origi-
nado en factores regionales existentes al momento
de sancionarse la carta magna, pero que pese a las
multiples reformas alin se mantiene vigente.

Cuando las situaciones conflictivas amenazan con
generar conflictos serios en el mercado interno de los
paises desarrollados se recurre generalmente a ne-
gociaciones gubernamentales tendientes al estable-
cimiento de politicas globales —en especial revalua-
ciones o devaluaciones en el tipo de cambio!'9—o es-
pecificas —establecimiento de cuotas de importa-
cion o de participacion en el mercado, en un determi-
nado bien ('"®—_ Los paises subdesarrollados recu-
rren generalmente a medidas de politica econdmica
mas duras, como los aranceles aduaneros elevados o
las prohibiciones de importar. Respecto a las medi-
das gubernamentales tendientes a obstaculizar el co-
mercio, al establecimiento de restricciones espe-
ciales, se establecieron algunas disposiciones en el
Acuerdo General sobre Tarifas y Comercio (GATT).

En relacion a las practicas comerciales restrictivas
en el comercio internacional y vinculado a los nego-
cios de empresas, la Unica norma internacional especi-
fica es la resolucién 35/63 aprobada por la Asamblea
General de las Naciones Unidas, el 5 de diciembre de
1980; se hace referencia expresa a las mismas, por
otra parte, en los proyectos de Codigos de Conducta
para la transferencia de tecnologia y para Empresas
Transnacionales (17).

La resolucién 35/63 contiene una sintesis de los
principios aceptados por las legislaciones nacionales
mas avanzadas como necesarios para que rija un es-
quema de libre competencia; esta aceptacion genera-
lizada implicé, como contrapartida, que los paises en
desarrollo debieran renunciar a reivindicaciones de
mucho tiempo y que, sin embargo, se sostienen en
otros foros; me refiero en especial a las demandas de
que estos acuerdos sean de aplicacion obligatoria al
interior de cada pais suscriptor y de que se otorgue
un trato diferencial beneficioso a los paises del tercer
mundo (18),

Destacan en la resolucién como aportes a nuevos
ordenamientos internacionales, y a una mejor inter-
pretacion de las disposiciones de los codigos de con-
ducta aun en elaboracion, algunas definiciones que
a continuacion se transcribe y la enumeracién sis-
tematizada de las principales practicas comerciales
restrictivas —si bien la enunciacién se considera ex-
haustiva y no meramente enunciativa como lo reque-
rian los paises del grupo de los 77—

Definiciones contenidas en la resolucion:

Practicas comerciales restrictivas: ‘‘Por practi-
cas comerciales restrictivas se entienden los actos o
el comportamiento de las empresas que, mediante el
abuso o la adquisicion y el abuso de una posicién do-
minante en el mercado, limiten el acceso a los merca-
dos o de algun otro modo restrinjan indebidamente la
competencia, con efectos o posibles efectos desfavo-
rables sobre el comercio internacional, especialmen-
te de los paises en desarrollo, y sobre el desarollo
econdmico de estos paises, o que, en virtud de acuer-
dos entre empresas, formales o no formales, escritos
0 no escritos, tengan las mismas repercusiones’ (b.
i)

Posicién dominante en el mercado: ‘‘Por posi-
cion dominante en el mercado se entiende la situa-
cién en que una empresa, sea por si sola o actuando
conjuntamente con algunas otras empresas, esté en
condiciones de controlar el mercado pertinente de un
determinado bien o de un determinado grupo de bie-
nes o servicios'' (b. 2.).

Empresas: "“Por empresas se entienden las fir-
mas, las sociedades de capital, las compafiias, otras
asociaciones, las personas fisicas o juridicas, o cual-
quier combinacién de las mismas independientemen-
te de la forma de creacion o de control o de propie-
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dad, privada o estatal, que se dediguen a actividades
comerciales e inclusive sus sucursales, companias
subsidiarias, filiales y otras entidades directa o indi-
rectamente controladas por ellas’’.

Sin embargo, el relativo avance en la conceptuali-
zacién de los hechos juridicos sujetos a debate y la
enumeracion de los acuerdos colusivos y practicas
monopolicas, en especial el abuso de posicién domi-
nante, no puede considerarse un progreso importante
en el establecimiento de un Nuevo Orden Economico
Internacional; mas bien es un respaldo importante a
las legislaciones nacionales de paises en desarrollo
que han incorporado disposiciones similares y en mu-
chos casos mas avanzadas. Es tambien un preceden-
te para defender en los foros jurisdiccionales interna-
cionales medidas nacionalistas basadas en cierto
grado en el dano que ocasiona a la economia nacio-
nal este tipo de practicas.

Los aspectos pertinentes de los codigos de con-
ductas citados (de transferencia de tecnologia y de
empresas transnacionales) se encuentran paraliza-
dos por el mismo tipo de problemas: (i) obligatoriedad
o voluntariedad en la aplicacion del codigo, (ii) carac-
ter enunciativo o exhaustivo de las clausulas restricti-
vas prohibidas, asi como su condicionamiento a tra-
vés de palabras como ‘‘abusivamente’ ‘‘injustifica-
damente’’, e “‘indebidamente’’ que reclaman los pai-
ses desarrollados —por ejemplo, se prohibirian las
clausulas que restringen las exportaciones no solo
cuando lo hicieran “‘injustificadamente’’, o *‘indebida-
mente' — (19),

(1) Porejemplo esferas de actividad reservadas exclusivamente al Esta-
do 0 a empresas con mayoria de capital estatal, Constitucién y en la
Ley para promover la Inversién Mexicana y regular la Inversién Ex-
tranjera y en la legislacién por una parte, y fertilizantes quimicos por
otra.

(2) No seincluye en el anélisis el sector financiero, de hacerlos la ban-

ca nacionalizada en conjunto o los mayores bancos si se los con-

templa por separado, integrarian los primeros lugares. Fuente de los
datos sobre empresas: Revista Expansién No. 422-México, agosto

de 1985.

Fuente: Secretaria de Programacién y Presupuesto, X Censo Indus-

trial —1976 con datos de 1975— Por empresa publica entendemos a

los organismos descentralizados productores de bienes y servicios,
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